
Сервис повышения эффективности бизнес-процессов 
за счёт внедрения мобильных технологий

#GO SO FAR



ПРОБЛЕМА
СЕТЬ 38 МАГАЗИНОВ, КЛИЕНТСКИЙ ОПЫТ
ИСПОЛЬЗОВАНИЯ НАШЕГО SAAS СЕРВИСА
МАЙ 2021 - ИЮНЬ 2022 



РЕШЕНИЕ
СЕТЬ 38 МАГАЗИНОВ, КЛИЕНТСКИЙ ОПЫТ
ИСПОЛЬЗОВАНИЯ НАШЕГО SAAS СЕРВИСА
МАЙ 2021 - ИЮНЬ 2022 

БЫЛО СТАЛО



ЦЕЛЬ

- Повышение эффективности контроля и аналитики бизнес-процессов;
- Информирование, обучение и координация персонала ONLINE;
- Оперативное управление приоритетами персонала

- Удаленный аудит ТМЦ, стандартов качества и дисциплины персонала 
(GPS/фото) с исключением фальсификации отчётов;

- Доступ к сводной аналитике для принятия управленческих решений;
- Обучение и аттестация персонала в режиме онлайн.

- Оперативное получение задач, с простой системой отчета и обратной 
связью, включая внештатные ситуации (выход из строя кассового 
оборудования, отключение отопления и электропитания и т.д).

Руководителей:

- Повышение эффективности управления персоналом за счет внедрения
мобильных технологий с действующими алгоритмами по контролю и
аналитике. Реализация проекта на основе российского ПО.

Персонала:

ОПТИМИЗАЦИИ БИЗНЕС-ПРОЦЕССОВ
РОЛЬ И ЗОНА ОТВЕТСТВЕННОСТИ В ПРОЦЕССЕ

ВЫГОДЫ

Компании:



iOS/ANDROID

РЕГИСТРАЦИЯ
ДАННЫХ
Запатентованная технология по сбору 
и верификации данных через 
мобильное приложение для 
персонала.

Алгоритмированный контроль по 
фото, видео и GPS.

Модерация и оповещение 
сотрудников происходит в режиме 
реального времени.

По факту выполнения задач данные 
отправляются в аналитическую 
систему и в ERP Заказчика.

МОБИЛЬНОЕ ПРИЛОЖЕНИЕ ДЛЯ ПЕРСОНАЛА
КОМПОНЕНТЫ СЕРВИСА: РАБОЧЕЕ МЕСТО

МОНИТОРИНГ ПРОЦЕССОВ И 
НАБЛЮДЕНИЕ ЗА ИСПОЛНЕНИЕМ ЗАДАЧ 

В РЕАЛЬНОМ ВРЕМЕНИ



AMRETAIL: ЛИЧНЫЙ КАБИНЕТ

АНАЛИТИКА
Комплекс решений для обработки 
и визуализации информации 
любой сложности.

Ситуационный подход к 
обработке информации с 
возможностью выгрузки данных 
по API в ERP систему Заказчика.

АНАЛИТИЧЕСКАЯ ПЛАТФОРМА
КОМПОНЕНТЫ СЕРВИСА: API ДЛЯ ERP/CRM СИСТЕМ И

Запатентованная технология по 
сбору и верификации данных 
через мобильное приложение 
для персонала.

ONLINE МОНИТОРИНГ И СВОДНАЯ 
АНАЛИТИКА



КОНКУРЕНТНАЯ СРЕДА
ДЕЛАЕМ СЛОЖНЫЕ ВЕЩИ ПРОСТО



МИРОВОЙ РЫНОК
WORKFORCE MANAGEMENT



ЭТАП 1

ПИЛОТ
Запуск для 
демонстрации 
возможностей сервиса 
на основе первичного 
технического задания.

ЭТАП 2

ИССЛЕДОВАНИЕ
-Изучение бизнес-
процессов заказчика. 
-Оценка источников 
снижения эффективности 
в разрезе недостатка 
оперативного монито-
ринга и отсутствия 
сводной аналитики.

ЭТАП 3

ТЗ И ПРОТОТИП
-Создание технического 
задания и плана 
реализации на основе 
разработанных 
технологических решений;
-Формирование КПИ по 
срокам реализации и

для оценки эффекта от 
внедрения технологии 
мониторинга и аналитики.

ЭТАП 4

ЗАПУСК ПРОЕКТА
-Адаптация экосистемы
под задачи в рамках ТЗ;
-Разработка и публикация 
специализированного 
мобильного приложения 
для персонала;
-Последовательный запуск 
модулей сервиса и 
обучение персонала;
- Настройка API с ERPдостигаемому результату;

- Формирование критериев - Настройка аналитической
платформы для 
комплексной обработки и 
агрегации данных.

ИЮЛЬ 2022 АВГУСТ 2022 СЕНТЯБРЬ 2022 ОКТЯБРЬ - ДЕКАБРЬ 2022

ПРЕДПОЛАГАЕМАЯ ЭТАПНОСТЬ

РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА ДЛЯ БАНКОВ



ЗАПУСК НОВЫХ СОТРУДНИКОВ
И ОБУЧЕНИЕ В ПРИЛОЖЕНИИ



ЧЕК-ЛИСТОВ И ЗАДАЧ: ПО РАСПИСАНИЮ И GPS
ПРОСТОЕ НАЗНАЧЕНИЕ ЛИНЕЙНОМУ И АДМИНИСТРАТИВНОМУ ПЕРСОНАЛУ



ПРОВЕРКА ЧЕК-ЛИСТОВ И ПОРУЧЕНИЙ



ПРОВЕРКА ЧЕК-ЛИСТОВ И ПОРУЧЕНИЙ



АНАЛИТИКА ДЛЯ РУКОВОДИТЕЛЕЙ
ONLINE-РЕЙТИНГ ПО ТОЧКАМ ПРОДАЖ



АНАЛИТИКА ДЛЯ РУКОВОДИТЕЛЕЙ
ONLINE-РЕЙТИНГ ПО PUSH-ПОРУЧЕНИЯМ И ВНЕШНЕМУ ВИДУ



АУДИТ И ИНФОРМИРОВАНИЕ В CRM И ЧАТЫ
АНАЛИТИКА ДЛЯ РУКОВОДИТЕЛЕЙ



АНАЛИТИКА ДЛЯ РУКОВОДИТЕЛЕЙ
ОЦИФРОВКА ТРАФИКА И АГРЕГАЦИЯ С ВЫРУЧКОЙ



fartechnology.ru
info@fartechnology.ru

«Far tech – эко-система в удобном 
облачном сервисе для улучшения 
показателей вашего бизнеса»
Евгений Соковиков основатель АйТиЛабрум

Офис разработки и сервер данных 
находятся на территории РФ

https://fartechnology.ru/
info@fartechnology.ru



Реализованные проекты
2004-2022 гг.



Полевые исследования: Наличие продукции Nokia, 
ценообразование и сенсус на территории 5 стран СНГ.

Оптовые продажи: Топ 10 оптовых поставщиков Nokia в 
России. Крупнейший налогоплательщик в Удмуртии (92 
место).

Программы мотивации: Реализация прямой денежной 
мотивации для продавцов за продажу телефонов Nokia

НОУ-ХАУ: Мобильное приложение для координации  
удаленного штата сотрудников

ВЫРУЧКА ЗА ПРОДАЖИ ПРОДУКЦИИ И 
ИССЛЕДОВАНИЙ БОЛЕЕ 3,5 МЛРД. РУБ.

ДИСТРИБЬЮЦИЯ И ПОЛЕВЫЕ ИССЛЕДОВАНИЯ
РЕАЛИЗОВАНО ДЛЯ КОНЦЕРНА NOKIA, 2009-2012 гг.



Предмет: Источники оптимизации для инфраструктуры подъездных путей
Механика исследований: Формализация данных и создание имитационной 
модели

НОУ-ХАУ: Реализован API с НТЦ ТРАНССИСТЕМОТЕХНИКА - структура ОАО «РЖД»

ИМИТАЦИОННОЕ МОДЕЛИРОВАНИЕ
РЕАЛИЗОВАНО ДЛЯ ОАО РЖД, 2013-2016 гг.



Строительство WIFI-Free сетей: Контент-сопровождение Универсиады в г. Казань на 
объектах ОАО «РЖД»

DIGITAL исследования: Выявление предпочтений пользователей при использовании 
WiFi- сетей

Механика исследований: Анкетирование и анализ поведения при подключении к WiFi
НОУ-ХАУ: Программный комплекс для координации сетей WiFi-Free

25 МЛН. ПОЛЬЗОВАТЕЛЕЙ. 500 ОБЪЕКТОВ И 5 ПОДВИЖНЫХ СОСТАВОВ ОАО «РЖД»

УПРАВЛЯЕМЫЕ WiFi-СЕТИ
ИССЛЕДОВАНИЯ И КООРДИНАЦИЯ КОНТЕНТА, 2013-2016 гг.



Цель: Установка мобильных приложений заказчиков в смартфоны на фабриках в Китае 
Этап 1: Формирование технических требований к заказчику и критериям CPI/CPA/CPS 
Этап 2: Создание технических требований для фабрик в Китае на установку приложений
Этап 3: Мониторинг и корректировка стратегий на основе получаемыхрезультатов

Партнеры:

ПРЕДУСТАНОВКА ПРИЛОЖЕНИЙ В СМАРТФОНЫ
РЕАЛИЗАЦИЯ CPA/CPS СТРАТЕГИЙ, 2016-2018 гг.

ДОСТИГНУТА 
ДОХОДНОСТЬ ОТ 75 
РУБЛЕЙ С ОДНОГО 
СМАРТФОНА. 500 000 
СМАРТФОНОВ.



Цель проекта: Продвижение сервисов заказчиков через рекомендации продавцов

Этап 1: Формирование рекламных стратегий и настройка механики CPA/CPS
Этап 2: Интеграция в структуру точек продаж и активация личных кабинетов продавцов
Этап 3: Мониторинг и корректировка процесса рекомендаций. Биллинг и выплаты.

Партнеры:

ПРОГРАММЫ МОТИВАЦИИ ПРОДАВЦОВ
РЕКОМЕНДАЦИИ ДОПОЛНИТЕЛЬНЫХ УСЛУГ, 2017-н.в.

СЕРВИС РЕАЛИЗОВАН В ФЕДЕРАЛЬНОЙ СЕТИ TELE2. ПОДКЛЮЧЕНО 3 500 МАГАЗИНОВ.



Цель проекта: Аудит в ритейле, сенсус территории, В2В-коммуникации, полевые 
исследования и программы мотивации

Ноу-хау: Алгоритмированная механика взаимодействия на базе собственной мобильной 
платформы.

АУДИТ РИТЕЙЛА В ИНТЕРЕСАХ ПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ
КРАУДСОРСИНГ В ОБЛАСТИ ПОЛЕВОГО МАРКЕТИНГА, 2017-н.в.

БОЛЕЕ 3000 ИСПОЛНИТЕЛЕЙ И 19000+ ВЫПОЛНЕННЫХ ЗАДАЧ


